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 Eric my client filed an Offer and his business is losing money.  He originally 
filed his offer listing the business assets at $10,000.  he is now being forced to 
sell them at yardsale prices to buy groceries.  The IRS is willing to take an offer 
of $3,110 ($10,000 x 80% ‐ $4,890 exemption for tools of the trade)

 Can we now argue for a lower value?  Yes, but COIC wont do it so proceed to 
Appeals

 Can you switch from lump sum to deferred after you settle on an RCP 
amount?  Yes, you can but missing monthly payments will need to be made 
up

Question #1:
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 I know you mentioned having the client apply for and get denied for a HELOC, 
but in what context?  Offer or just CNC?

 Wont work for an Offer – equity is included regardless of your ability to tap it

 For CNC or IA – make three attempts online and get rejection letters

Question #2: 
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 For the Las Vegas seminar, will 
there be a focus on marketing?

 Yes, we are bringing Michelle
Weinstein in (Abundant
Accountant) and she will be
reviewing how to get paid what
you are worth handling Rep
Matters

Question #3:
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 I have a new client who previously received an Offer‐in‐Compromise. The 
collateral agreement address forfeiting NOLs from prior years. Unfortunately
the NOL carryovers were claimed on the 2018 and IRS rescinded the OIC 
agreement.

 He was provided an opportunity to correct the 2018 return, but he did not 
timely file the amended return. The amended shows there is a loss without 
the NOL. The only reason for the IRS determination was not filing the 
amended return by the date requested by IRS.

 Is there anything that can be done?

Question #4:
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 Here the issue is the failure to respond

 If we can argue health or age issues maybe we can elevate it to the
Commissioner, but it will be a hard sell.

Question #4:
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 SFRs and OICs.  Can you do an OIC when the client has not filed returns since 
2014 and the IRS did SFRs?

 Yes, but must be in compliance

 Doubt IRS got SFRs done for 18‐20, so confirm which years are missing

 Get those done

 Leave SFRs alone

Question #5:
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 I was recently talking to a potential client ..he stated he had $ 20,000 in a 
savings account but he said he was going to get rid of the $ 20,000 meaning 
he would just take it out...would that be considered fraud as the offer process 
has not even begun?

 It would be “cash on hand” and needs to be reported

 If he can spend it great (compliance, pre‐pay expenses, etc)

 IRM 5.8.5.7 – allows cash to be treated as not available if it is needed to pay 
current expenses, usually 1 month

 If he insists on making it ‘disappear’ than fire the client

Question #6:
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 NE IRS Rep Conference – Uconn or QUSL?

 Neither

 Looks like it will be virtual again this year

Question #7
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 My friend qualifies for low income
waiver. 

 I have her bank information, so i 
called ACS. 

 The lady set up it up but said my 
friend to sign a form. 

 Do you know what form she is 
talking about? 

 Form 433‐D

Question #8:
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 If a client has a restricted 401(k) where they cannot withdrawal it nor borrow 
against it, can we exclude it from an offer? If the client cannot get it, the IRS 
cannot get it? Is this correct? Thanks

 Yes, if the client cannot tap it then it cannot be reached by the IRS

 Provide a copy of the plan proving they cannot access it

 If they can get a loan the loan will be included as an asset but they have to
allow a future expense for the repayment

Question #9:
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 Remember Vegas – 13 seats left!

 https://taxrepllc.com/program‐
20211213‐vegas‐conference/

 TRN MEMBERS USE DISCOUNT CODE: 
VEGAS2021YES (case sensitive)

 Gets you $195 instead of $595

Questions?
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